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Viaggio tra i sapori apuani

I1 Buy-Wine 2020 arriva a Massa-Carrara
Visita alle cave, in Candia e degustazioni

Venti buyer esteri da tutto il mondo hanno assaggiato il Vermentino doc. | produttori sperano di soddisfare ordini futuri

Manuela D'Angelo

MASSA-CARRARA. Sono parti-
ti dalla visita alle cave di Car-
rara, un paesaggio lunare e
algido tra pareti bianche e
fredde, poi sono scivolatinel-
leterredel Candia, traivigne-
ti a sentieri stretti, hanno in-
contrato i produttori locali
del Vermentino bianco dei
Colli apuani Doc, hanno assa-
porato il cibo povero degli
abitanti, ma cucinato dai gio-
vani cuochi dell’alberghiero
Minuto, per poi ripartire ver-
so Stati Uniti, Regno Unito,
Germania, Ungheria, Repub-
blica Ceca, Bulgaria, India e
Messico, Kazakhistan e Liba-
no.

La Camera di Commercio,
in collaborazione con la Re-
gione Toscana, ha organizza-
to aMassa Carrara unatappa
del tour Buy Wine 2020, con

20 buyer internazionali del
settore vitivinicolo, che do-
menica hanno visitano il ter-
ritorio per incontrare i pro-
duttori locali e conoscere i
luoghi della produzione. L'in-
contro e stato organizzato
con la collaborazione del Co-
mune di Montignoso, della
Strada del vino dei Colli di
CandiaeLunigianae del Con-
sorzio Candia dei Colli apua-
ni. Obiettivo, peri 23 opera-
torilocali, far conoscere aipa-
lati sopraffinistranieriil vino
di Candiae, magari, ottenere
buoni contatti per qualche or-
dine che agganci il mercato
internazionale. Uno scam-
bio frenetico dibiglietti da vi-
sita durante il tour nelle can-
tine dei produttori, poila de-
gustazione dei singoli pro-
dottieinfineil pranzo, avilla
Shiff- Giorgini. «Far dimenti-
care Firenze e il resto della
Toscana dove sono stati per
due giorni— dice Simonetta

Menconi, responsabile del
servizio promozioni della Ca-
mera di Commercio — non ¢
facile; la Regione ha chiesto
ai territori di partecipare e di
rendersi disponibili peracco-
gliere i buyer stranieri, che
hanno potuto scegliere pac-
chetti speciali all'interno del
Buy- Wine. Questi 20 buyer
hannosceltonoi»

«Il nostro & un prodotto di
nicchia—haspiegato Andrea
Tarabella (Cantine roma-
ne) —La produzione a livello
individuale e bassa, ma si
puo crescere». «E quella che
noi chiamiamo viticoltura
eroica — aggiunge Lorenzo
Gianni del consorzio Can-
dia—Le cantine hanno gia in-
vestito tanto cercando di re-
stare al passo conitempi. Ma
dobbiamo fare piti sistema.
Francesco Micheli della
Strada del Vino conclude:
«Abbiamo bisogno di questi
eventi che possono creare

possibilita economiche per i
produttori. Ma le pubbliche
amministrazioni devono af-
frontare nuovi investimenti
per sostenerci». Insomma, se
un domani questi buyer ri-
chiedessero ognuno una
grande quantita di bottiglie,
cosa che sarebbe auspicabi-
le, i produttori, individual-
mente, non riuscirebbero a
soddisfarli. Occorre sinergia
el'aiuto delle amministrazio-
ni.Ibuyer stranieri hanno po-
tuto entrare fisicamente nel-
la storia del territorio: qui la
maggior parte dei vigneti ha
oltre 40 anni, la viabilita e
molto limitata, costituita da
sentieri scalinati per il solo
passaggiodelle persone. L'in-
teraviticoltura & organizzata
inareeterrazzate, cherendo-
no difficili I'utilizzo di mezzi
meccanizzati; la coltivazio-
nerichiede moltamanodope-
ra, la vendemmia avviene
concernitamanuale.—
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llmomento della degustazione dei vini durante il Buy- Wine 2020

llgruppoinvisita alle cave di Carrara
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